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Finanzielle Rettung

Wie schitzen Sie lhre Angehdrigen vor existenziellen Problemen im Todesfall? Am besten
mit einer Risikolebensversicherung - einfach und glinstig gegen wirtschaftliche Not

Titelillustration: VectorStock

Gerettet: Fiir Familienangehérige kann
im eigenen Todesfall die Risikopolice das

finanzielle Uberleben sichern

lllustration: VectorStock

FOCUS-MONEY 16/2019

ertihmte Philosophen gelten allgemein oft als vergeis-

tigt und in profanen Dingen eher lebensfremd. Doch
manchmal kann es sich auch im ganz banalen Alltag loh-
nen, auf die von ihnen gewonnenen Erkenntnisse zu ach-
ten. So etwa beim deutschen Denker Martin Heidegger,
der in seinem bekanntesten Werk , Sein und Zeit" die Be-
stimmung des Daseins als , Sein zum Tode" definiert hat.
Dabei spielt die ,Zeitlichkeit” eine wichtige Rolle. In ge-
dndertem Zusammenhang kann das kiichenphilosophisch
fir unser Alltagsleben auch heiflen: Wir sollten uns be-
wusst sein, jederzeit und tiberall sterben zu kénnen — denn
letztlich tun wir es auf jeden Fall alle.

Innere Einkehr. Nun ist klar, dass niemand ernsthaft in
dauernder Angst vor seinem Tod leben kann. Aber es ist
sicher zumutbar, einfach mal in Ruhe dariiber nachzu-
sinnen und etwa die moglichen Konsequenzen fiir hinter-
bliebene Familienangehoérige zu durchdenken. Denn de-
ren Lebensunterhalt, die Miete, gemeinsame Kredite, die
Ausbildung der Kinder und vieles mehr miissen schlief3-
lich weiter finanziert werden. Aber woher soll dann das
daftir notige Geld kommen, wenn etwa die regelmaBigen
Einkiinfte des Hauptverdieners ausbleiben? Oder wenn
Nebenverdienste und Leistungen in Haushalt und Kin-
derbetreuung wegfallen und kiinftig anderweitig teuer
ersetzt werden miissen.

Wer sich seiner Verantwortung stellt, die Familie oder
andere Hinterbliebene auch iiber seinen eigenen Tod hi-
naus weiterhin gut versorgt zu wissen, kommt daher meist
um eine finanzielle Vorsorge fiir den Ernstfall nicht herum.
Diese ist am einfachsten und gtinstigsten tiber den Ab-
schluss einer Risikolebensversicherung (Risiko-LV) zu ge-
wabhrleisten. Das Prinzip ist simpel: Stirbt die abgesicherte
Person, dann zahlt die Versicherung die zuvor festgelegte
Todesfallsumme an die Beglinstigten der Police aus. Da-
mit zumindest deren finanzielle Sorgen gelindert werden.

AuBere Konsequenz. Dass eine solche Police also Sinn
ergibt, scheint in den Kopfen der Bundesbiirger anzukom-
men. Zwar stecken immer noch zu viele den Kopf in den
Sand, aber dafir ist die Absicherungsbereitschaft der In-
formierten hoch. ,Generell gehen viele Interessenten der
Risiko-LV von Anfang an mit der Absicht in die Customer
Journey, das Versicherungsprodukt am Ende auch tat-
sachlich abzuschlieBen”, schreibt das Marktforschungs-
institut Heute und Morgen in seiner aktuellen Studie zu
Risikopolicen. Denn von allen Befragten, die sich tiber
die Risiko-LV informieren, schlieBen 63 Prozent die Po-
lice am Ende der Suche auch wirklich ab. Weitere 28 Pro-
zent sind noch unentschlossen, lediglich sieben Prozent
haben sich gegen einen Abschluss entschieden und bei
zwei Prozent wurde der Antrag abgelehnt. Alles in allem
sind das Abschlusswerte, von denen andere Policenzwei-
ge oft nur trdumen kénnen.

Zumal der reine Todesfallschutz auch ausgesprochen
gunstig zu haben ist. Bereits ab 3,20 Euro monatlich las-
sen sich fur 30-Jahrige zehn Jahre lang 100000 Euro ab-
sichern. Und soll der Schutz 30 Jahre lang gelten, sind da-
fir auch nur ab 5,30 Euro pro Monat zu berappen. Klar
ist aber natiirlich, je héher die Summe und je langer der
geltende Zeitraum, desto hohere Beitrage muss der Ver-
sicherte fiir diese Leistung zahlen. >
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Die Griinde fiir die Absicherung
|

Die meisten Menschen sterben hierzulande an
Erkrankungen des Herz-Kreislauf-Systems und an
Krebs. Das kann jederzeit und Uberall passieren.
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Die Ausloser der Nachfrage
______________________________________________|

Oft ist der Grund, sich Uber eine Risikolebensversi-
cherung zu informieren, die Absicherung von Im-
mobiliendarlehen. Doch auch der Schutz des Part-
ners und der Kinder fuhrt haufig zum Entschluss.

Griirin, sich (bar ol se Rl inisbssrserichenng
o bres i Prasort dor Belegten

Die Wege zur Police
.|

Immer noch schlieBen rund 60 Prozent der Versi-
cherten ihre Risikolebenspolice personlich beim
Berater ab. Doch bereits rund ein Drittel tut dies im
Internet - sei es Uber die Webseite des Anbieters
oder ein Vergleichsportal. Und Jahr fur Jahr nutzen
mehr Kunden diesen Vertriebsweg fur solche eher
einfachen Absicherungen.
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Steuertipp: Uber-Kreuz-Versichern

Die Leistung zum gemeinsamen Familienleben sollten stets
beide Elternteile finanziell absichern. Stirbt einer, erhalt der
andere die vereinbarte Summe. Bei ,normalen” Vertragen
kann so beim Uberlebenden Partner aber Erbschaftsteuer an-
fallen. Gerade bei unverheirateten Paaren mit geringen Frei-
betragen droht das richtig teuer zu werden (s. unten). Doch
auch bei Ehepaaren fallt die Auszahlung in die Erbschaft,
und die Freibetrage konnen im Zusammenspiel mit anderen
Erbgttern schnell Gberschritten sein. Sichern sich die Partner
dagegen ,Uber Kreuz” ab, versichert also jeder in seiner ei-
genen Police jeweils das Leben des anderen, dann wird beim
Tod des anderen die eigene Police féllig. Und das bleibt ein-
kommen- und erbschaftsteuerfrei. Erbt der Uberlebende zu-
gleich auch die laufende Police des anderen, ist dies wegen
fehlenden Ruckkaufswerts ebenfalls steuerfrei.

Dbaril mr-Yeoicwerang

Quelle: eigene Darstellung

Erbschaftsteuer fallig

Bei Auszahlung der Police féllt zwar keine Einkommensteuer
an, bei Uberschreiten der Freibetrage aber Erbschaftsteuer.

,yhormale‘‘ RLV

Auszahlung 300000
J. Freibetrag Partner” 20000
Bemessungsgrundlage 280000
fallige Steuer (Stkl. ITI: 30 %) 84000

in Euro; "unverheiratet, bei Ehegatten: 500000

Steuerfreie Zahlungen

Versichern sich die Partner dagegen Uber Kreuz, bleibt dies
sowohl einkommensteuerfrei als auch erbschaftsteuerfrei.

Uber-Kreuz-Police

Auszahlung 300000
Erbschaftsteuer 0
laufender Vertrag

kein Riickkaufswert 0

4 lllustration: VectorStock

Wackelig: Im Lauf
eines Lebens gibt es
unzahlige Situati-
onen, die sich als

riskant erweisen und
plotzlich kippen
konnen

Konkretes Vorgehen. Dennoch sollte beim Risikoschutz
nicht an den falschen Stellen gespart werden. Grundsatz-
lich ist eher grofziigig zu kalkulieren, auch wenn jeweils
die individuellen Vermdgensumstdande und Familienver-
haltnisse zu berucksichtigen sind. So gilt als grobe Faust-
formel fir die Absicherungssumme das Drei- bis Fiinffache
des Bruttojahreseinkommens. Die Vertragsdauer ist eben-
falls moglichst lang zu wahlen. Und durch flexible An-
passungen sollte auf gednderte Lebensumstdande, Geld-
entwertung durch Inflation, méglichen Nachwuchs oder
steigenden Lebensstandard reagiert werden kénnen.

Neben Laufzeit und Hohe der Police hangen die zu
zahlenden Beitrage aber noch von weiteren personlichen
Umstanden des Kunden ab. Dazu gehoren Alter und Ge-
sundheitszustand, Raucherstatus, Vorerkrankungen, ge-
fahrliche Berufe oder riskante Hobbys. Solche Angaben
erfragen die Anbieter meist im Antragsformular. Es emp-
fiehlt sich dringend, dabei ehrlich zu bleiben, sonst kann
man im Ernstfall den Versicherungsschutz verlieren.

Mit welchen konkreten Policen dann die beste Absi-
cherung zu erzielen ist, hat FOCUS-MONEY gemeinsam
mit den Experten von Franke und Bornberg ermittelt und
auf den folgenden Seiten dargestellt. Damit sich Risiko-
LV-Kunden um das finanzielle Uberleben ihrer Angehéri-
gen keine Sorgen machen miussen. Denn nicht zufallig ist
auch beim Philosophen Heidegger die ,Sorge" ein zen-
traler Begriff des Daseins. |

WERNER MULLER
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in Euro

in Euro

BEWERTUNG

So setzen sich die Gesamtnoten konkret zusammen

1,00 his 1,49 Hervorragend
1,50 his 1,99 Sehr Gut
2,00 his 2,49 Gut
10 Jahre
Bruttoheitrag Nettobeitrag
hish0=1 his 30 =1
his 60 =1,5 his40=1,5
his 70 =2 his 50 =2
his 80 = 2,5 his 60 = 2,5
his 90 =3 his70=3
his 100 = 3,5 his 80 = 3,5
his110=4 his90=4
his 120 = 4,5 his 100 = 4,5
his130=5 his110=5
his 140 =55 his120 =55
iiher 140 =16 iiher120=16
Nettotarife: Noten beginnen immer eine Stufe héher
20 Jahre
Bruttoheitrag Nettobeitrag
his76=1 his 50 =1
his90 =1, his 60 =1,5
his 106 =2 his70=2
his120=2,5 his 80 = 2,5
his 136 =3 his 90 =3
his 150 = 3,5 his 100 = 3,5
his 165 =4 his110=4
his 180 =4,5 his 120 =4,5
his195=5 his130 =5
his 210 =5,5 his 140 =55
iiber 210 =6 iiber 140 =6
Nettotarife: Noten beginnen immer eine Stufe héher
30 Jahre
Bruttobeitrag Nettoheitrag
his 100 =1 his 80 =1
his126=1,5 his95=1,5
his 150 =2 his 110 =2
his175=2,5 his125 =25
his 200 = 3 his 140 =3
his 225 = 3,5 his 155 =3,5
his 250 =4 his170 =4
his 275 =4,5 his 185 = 4,5
his 300 =5 his 200 =5
his 326 =5,5 his 215 =55
liber 326 =16 liber215=16

Nettotarife: Noten beginnen immer eine Stufe hoher
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Fur den groBen Test der Risikolebens-
policen hat FOCUS-MONEY zusammen
mit dem Analysehaus Franke und
Bornberg die Angebote der Asseku-
ranz erneut umfassend gepruft und
bewertet. Das Ergebnis besteht aus
insgesamt drei Komponenten:

Die Bonitat der Anbieter ist wich-
tig, weil sich der Kunde darauf verlas-
sen muss, dass die Versicherung Gber
die gesamte Vertragslaufzeit im Ernst-
fall auch zahlen kann. Bewertet wird
dies von renommierten Rating-Agen-
turen. Hat der Lebensversicherer selbst
keine Bewertung, wird das Rating der
Muttergesellschaft herangezogen und
in den Tabellen kenntlich gemacht.

Da aber die Rating-Schemata der
diversen Agenturen sowohl in ihrer
Notengebung als auch beztglich der
inhaltlichen Aussage voneinander ab-
weichen, werden die Bonitatsratings
nach unten stehender Tabelle in Schul-
noten Ubersetzt. Es zahlt dann stets
das jeweils beste Bonitatsurteil pro Le-
bensversicherer, das auch in den Tabel-
len genannt wird. Assekurata hat aber
zwei Ratings. Welches davon heran-
gezogen wird, ist an den Zusatzen ,,B”
fur das reine Bonitats- und ,,U” fur das
Unternehmensrating erkennbar.

Far die Bewertung der Brutto- und
Nettobeitrage kommt es auf die kon-
kreten Zahlungen in einem Beispielfall
an: Welche jéhrlichen Beitrage mussen
30-jahrige ledige Bankkaufleute mit
entsprechender Ausbildung und nor-
malen KérpermaBen fur einen Todes-
fallschutz von 100000 Euro bezahlen?
Der zu 100 Prozent im Buro arbeiten-
de Kunde ist Nichtraucher, hat keine
gefahrlichen Hobbys, braucht keine

Noten Finanzstirke-Ratings
S&P  Fitch Moody’s A.M. Best Assekurata,

Bonitat

AAA - AAA - Aaa A++ AAA

Dynamik und keine Zusatzversiche-
rungen, sondern eine konstante To-
desfallleistung. Die in der Police erwirt-
schafteten Uberschusse sollen fir die
Beitragsverrechnung verwendet wer-
den, um so die kalkulierten Bruttobei-
trage auf die tatsachlich zu zahlenden
Nettobeitrage zu senken.

Gefragt sind die von den Gesell-
schaften verlangten Zahlungen fur
eine Vertragslaufzeit von 10, 20 und
30 Jahren. Den entsprechenden Brut-
to- und Nettobeitragen werden dann
nach nebenstehenden Tabellen je-
weils Schulnoten zugeordnet. Netto-
tarife brauchen dabei ein eigenes ab-
weichendes Bewertungsschema, da sie
ohne Abschlusskosten kalkuliert wer-
den, denn diese sind separat vom Kun-
den direkt an den Vermittler zu zahlen.

In die Gesamtnote flieBen die Ein-
zelnoten der Finanzstarke dabei zu
20 Prozent, des Bruttobeitrags zu 30
Prozent und des Nettobeitrags zu 50
Prozent ein. Dargestellt werden auf
den folgenden Seiten aber je Laufzeit
von 10, 20 und 30 Jahren nur die Po-
licen, die eine ,,hervorragende”, ,sehr
gute” oder ,gute” Bewertung errei-
chen — jeweils separat fur die online
abschlieBbaren Direkttarife, die Ser-
viceversicherer mit persénlichem Be-
ratungsangebot und die Nettotarife.

Far die Wertung ,Hervorragend”
ist eine Gesamtnote von 1,00 bis 1,49
erforderlich, ,,Sehr Gut” gibt es fur ei-
ne Gesamtnote von 1,50 bis 1,99, und
»Gut” erhalten Tarife mit einer Gesamt-
note von 2,00 bis 2,49. Innerhalb die-
ser Kategorien erfolgt die Darstellung
der Gesellschaften jeweils in alphabe-
tischer Reihenfolge.

Assekurata, Map- DFSI, Note

Unterneh-  Report,  Unterneh-

mensrating  Bilanz-  mensqua-
hewertung litat

A+ MM+ Aal AA+
AA AA Aa2 A+ AA A++ mmm AAA 1
A- A Aa3 AA- A+ 1,25
A+ A+ A A A+ A+ mm 1,75
A A A2 A AA 2
A- A- A3 A- A- A m A+ 2,25
BBB+ BBB+ Baal  B++ BBB+ A- m— A 2,75
BBB BBB  Baa2 BBB B+ BBB-+ 3
BBB— BBB—  Baa3 B+ BBB- BBB 3,25

Quellen: Standard & Poor’s, Fitch Ratings, Moody'’s, A.M. Best, Assekurata, Map-Report, DFSI
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Gesellschaft

Serviceversicherer
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Die besten Risikopolicen

anz gleich, ob fiir eher kiirzere Laufzeiten, etwa zur

Absicherung eines Kredits, oder fiir langere Varianten,
die sich gut zum finanziellen Schutz Hinterbliebener oder
zur Immobilienfinanzierung eignen: Von den Risikolebens-
versicherungen mit 10, 20 und 30 Jahren Vertragslaufzeit
sind in den folgenden Tabellen jeweils nur die besten Ta-
rife aufgeftihrt. Dabei sind Serviceversicherer, Direkttarife
und Nettotarife jeweils separat dargestellt, weil diese sich
an unterschiedliche Kundengruppen richten. Wahrend Ser-
viceversicherer vor allem mit persénlichem Beratungsan-
gebot auf vielen Kandlen punkten, konzentrieren sich An-
bieter von Direkttarifen auf den Online-Abschluss durch
internetaffine Kunden. Bei Nettotarifen schliefilich sind
keine Abschlusskosten eingerechnet, diese zahlt der Kun-
de aber trotzdem — nédmlich separat an seinen jeweiligen
Berater. Daher gilt fiir sie eine angepasste Beitragsnote.

Jahre Laufzeit

Tarifhezeichnung Finanzstérke (von)

Hier aufgefiihrt sind zwar stets die Beitrage der Tarife fir
Singles. Doch abgefragt und bewertet wurden auch die Ta-
rife fiir Familien. Diese sind aber bei den allermeisten An-
bietern genau gleich, daher wird auf die separate Abbil-
dung der Familientarife verzichtet. Wenn diese geringfiigig
abweichen — meist sind sie sogar etwas glinstiger —, ist dies
in FuBnoten kenntlich gemacht, wobei die Gesamtbewer-
tung auch dann dieselbe bleibt.

In allen Fallen gilt es zu beachten: Zwar ist der Nettobei-
trag die aktuell vom Versicherten verlangte Zahlung und
tragt daher auch mit 50 Prozent zur Gesamtbewertung
bei. Aber wichtig ist auch der Blick auf den Bruttobeitrag,
der zu 30 Prozent zahlt. Denn wenn beim Anbieter die Ka-
pitalanlage oder die Risikoeinschatzung nicht mehr so gut
wie kalkuliert 1duft, kann er die Beitrdge einfach erhéhen

— bis maximal zum kalkulierten Bruttobeitrag. |

Beitrag Frau/Mann  Beitrag Frau/Mann  Bewertung
brutto p.a. netto p.a.

" BISTER

Delta Direkt RL1 mmm (Map-Report) 51,60" 33,020 Hervorragend

Ergo Vorsorge RLV Grundschutz (RIS5182012) AA (Fitch) 48,26 33,74 Hervorragend I|I|l mn l u'ﬂ
R+V RG classic AA (Fitch) 55,18 35,87 Hervorragend

Stuttgarter 20 AL+ (DFSI) 52,300 3025 Hervorragend ~ Servicessarsicharar
Allianz RLV Plus LCO AA (S&P Fitch) 66,37 43,14 Sehr Gut Franim Earnban
Axa ALVT2 (Premium) AA— (S&P Fitch) 67,61 44,96 Sehr Gut

Gontinentale RL AA+ (DFSI) 64,94 40,27 Sehr Gut

DBV Deutsche Beamten ALVT2 (Premium) AA— (Fitch) 67,61 44,96 Sehr Gut

Dialog RISK-vario mmm (Map-Report) 7349 45,56 Sehr Gut

DLVAG RLV L0 (DL) mm (Map-Report) 50,94 33,11 Sehr Gut

Provinzial Rheinland RisikoLehen Klassik Basis m-— (Map-Report) 50,67 32,94 Sehr Gut T ey

Credit Life T617 A (Assekurata, B) 107,28 39,69" Gut :!l b AR
HanseMerkur Risiko Care AA (DFSI) 78,69 51,15 Gut B [ET[ H
HUK-Goburg RLV Classic AAA (DFSI) 81,97 45,09 Gut _

Nirnberger N2901 A+ (Fitch) 69,00 55,20 Gt RISIKDSCEINT
Wiirttembergische SB AA (DFSI) 63,87 40,88 Gut

Direkttarife Dirakttartfa
Europa E-SRL AAA (DFSI) 72,37 27,50 Hervorragend Frinim| Hambar
Verti RLV? Mapfre: A (A.M.Best) 36,54 36,04 Hervorragend -
CosmosDirekt CRB2 A (AM.Bes) 67,64 304 Sehr Gut T b ETES |
Hannoversche TIN10 A++ (Assekurata, U) 75,00 33,75 Sehr Gut )

HUK24 RLV Classic HUK: AAA (DFS) 68,00 30,60 Sehr Gut B EETE H
Wev R1LN12 mmm (Map-Report) 91,17 33,73 Gut
RISIKDSCAUTZ
Ergo Vorsorge RLV Komfort (RIS5182252) AA (Fitch) 54,96 38,40 Sehr Gut Muthotartfa
SIS R A R R R R R RN R RN AN RN Frinis  Barsben
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Beschiitzt: Viel zu wenige Bundes-
biirger haben fiir den Ernstfall finan-
ziell vorgesorgt. Dabei ist die
Absicherung so einfach und glinstig
zu haben

e e i

ﬁ ﬂ (|

20 Jahre Laufzeit

i

Gesellschaft Tarifhezeichnung Finanzstérke (von) Beitrag Frau/Mann  Beitrag Frau/Mann  Bewertung i
brutto p.a. netto p.a. -!

Serviceversicherer n EE'I'[ H
Delta Direkt RL1 mmm (Map-Report) 78,60" 50,30" Hervorragend

DLVAG RLV LO(DL) mm (Map-Report) 72,95 4742 Hervorragend_ RISIKDSCELTZ
Ergo Vorsorge RLV Grundschutz (RIS518201Z) AA (Fitch) 62,82 43,86 Hervorragend

Provinzial Rheinland RisikoLeben Klassik Basis i (Map-Report) 71,36 1638 Hervorragend ~ Senvkswersicherar
R+V RG classic AA (Fitch) 81,26 5282 Hervorragend ~Frunim  Earnban
Stuttgarter 20 AA+ (DFSI) 76,49" 57,37" Hervorragend

Allianz RLV Plus LGO AA (S&P Fitch) 96,53 62,74 Sehr Gut

Axa ALVT2 (Premium) AA- (S&P Fitch) 101,01 67,17 Sehr Gut

Continentale RL AA+ (DFSI) 100,67 62,42 Sehr Gut

DBV Deutsche Beamten ALVT2 (Premium) AA— (Fitch) 101,01 67,17 Sehr Gut

Dialog RISK-vario mmm (Map-Report) 100,34 62,21 Sehr Gut | ;=
HUK-Coburg RLV Classic AAA (DFSI) 111,95 61,58 Sehr Gut Tl Lol !
Wiirttembergische SB AA (DFSI) 85,63 54,80 Sehr Gut B [E'I'[ H
Credit Life TG17 A (Assekurata, B) 156,48 57,90" Gut _

Gothaer TKB8M1 A—(S&P) 114,50 71,100 Gut _ ||I|l mn l “'ﬂ
InterRisk ARIN XL mmm (Map-Report) 148,44 59,38 Gut
e
GosmosDirekt CGRB2 A (A.M.Best) 90,74 40,83 Hervorragend [Franim Earniary
Europa E-SRL AAA (DFSI) 103,47 38,80 Hervorragend

Hannoversche TIN10 A++ (Assekurata, U) 105,00 47,25 Hervorragend | -:'_ e

HUK24 RLV Classic HUK: AAA (DFSI) 92,73 41,73 Hervorragend

Verti RLV? Mapfre: A (A.M.Best) 51,27 51,21 Hervorragend B EETE H
WGV R1LN12 mmm (Map-Report) 133,88 48,20 Sehr Gut
RISIKOSCAUTE
Ergo Vorsorge RLV Komfort (RISH182252) AA (Fitch) 73,18 51,22 Sehr Gut Muthotartfa
ERERE TS R AR CE A S R e R e R R R R NN RN AR Frinin  Rarsban
FOCUS-MONEY 16/2019 Illustration: VectorStock Composing: FOCUS-MONEY 7
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Vorbereitet: Mit einer Risikopolice
sind die Hinterbliebenen vor
maoglichen finanziellen Folgen gut
geschiitzt

30 Jahre Laufzeit

Gesellschaft Tarifbezeichnung Finanzstéarke (von) Beitrag Frau/  Beitrag Frau/ Bewertung
Mann brutto Mann netto

p.a. p.a. i

Ergo Vorsorge RLV Grundschutz (RIS5182012) AA (Fitch) 96,37 67,45 Hervorragend

Allianz RLV Plus LCO AA (S&P, Fitch) 167,99 109,19 Sehr Gut IIIII ml: I I'I“
Canada Life RISIKOLEBEN komfort AA (S&P Fitch) 99,609 99,60% Sehr Gut S rlcesrarsicherar
Dglta Direkt RL1 : mmm (Map-Report) 135,40 86,66" Sehr Gut Frani  Barnbany
Dialog RISK-vario mmm (Map-Report) 162,03 100,46 Sehr Gut

DLVAG RLV LO(DL) mm (Map-Report) 125,10 81,31 Sehr Gut

Provinzial Rheinland RisikoLeben Klassik Basis m— (Map-Report) 125,20 81,38 Sehr Gut

R+V RG classic AA (Fitch) 141,83 92,19 Sehr Gut

Stuttgarter 20 AA+ (DFSI) 133,01 99,76" Sehr Gut

Wiirttembergische SB AA (DFSI) 137,35 87,90 Sehr Gut

Axa ALVT2 (Premium) AA— (S&P Fitch) 183,51 122,03 Gut

Continentale RL AA+ (DFSI) 185,87 115,24 Gut B EETE H
DBV Deutsche Beamten ALVT2 (Premium) AA-— (Fitch) 183,01 122,03 Gut

Gothaer TKBSM1 A~ (S&P) 176,60 106,50 Gut RISIKDSCRUTI
HUK-Coburg RLV Classic AAA (DFSI) 184,89 101,69 Gut

InterRisk ARTN XL mmm (Map-Report) 225,75 90,30 Gut Cirakttarifa
LS L
Hannoversche TINIO A++ (Assekurata, U) 173,00 7185 Hervorragend

HUK24 RLV Classic HUK: AAA (DFSI) 152,23 68,51 Hervorragend b -I'"- o AT |
Verti RLV? Mapfre: A (A.M.Best) 86,66 8666  Hervorragend I'l "-"ﬂ"- -'II m
CosmosDirekt CRB2 A (A.M.Best) 152,75 68,74 Sehr Gut B EETE H
Europa E-SRL AAA (DFSI) 175,92 63,33 Sehr Gut

Wev RILNI2 mmm (Map-Repord) 226,14 81,41 Gut RISIKDSCAUTI
Nettotarife

Mutborkarifia
Ergo Vorsorge RLV Komfort (RIS5182252) AA (Fitch) 114,81 80,25 Sehr Gut
Stand: 13.03.2019; in Euro; Beispiel, Noten, Gewichtung s. Seite 5; "Familientarif etwas gunstiger; 2100000 Euro Todesfallleistung inkl. nicht garantierter L -““

Uberschisse; ¥gilt nicht fur Familientarif, dieser ist deutlich teurer; Quellen: Franke und Bornberg, Finanzstarke-Ratings, eigene Berechnungen

8 lllustration: VectorStock FOCUS-MONEY 16/2019



Quelle: Statista 2018



